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Durée de la formation

Dates 
et lieux de la formation

Il s’agit d’une formation du Plan Régional de Formation.

CRÉER OU REPRENDRE UNE ENTREPRISE

▪ 28 jours de formation
▪ 3 ou 5 jours en entreprise

SE PRÉPARER A CRÉER OU REPRENDRE 
UNE ENTREPRISE

▪ Avoir un projet de création ou 
reprise d’entreprise. 

▪ Maîtrise des 4 opérations de 
base. 

▪ Parler, lire et écrire le français.
▪ Usage courant des outils 

bureautiques.

Public

Prérequis
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▪ Mesurer l’adéquation personne-projet
▪ Réaliser une étude de marché
▪ Préfigurer une stratégie marketing et commerciale
▪ Choisir des outils de communication
▪ Etablir un prévisionnel économique et financier
▪ Choisir un statut juridique
▪ Présenter un projet entrepreneurial à l’oral
▪ S’exercer à l’utilisation des outils numériques
▪ S’entrainer à l’expression orale et écrite

Modalités d’évaluation

Etude de cas, mise en situation :
▪ Test de positionnement en 

début de formation. 
▪ Evaluation des compétences 

acquises en fin de formation. 
▪ Passage devant un jury en fin 

de formation et délivrance de 
la certification CCPE

Incluant la certification « Construire et conduire un projet 
entrepreneurial »

OBJECTIFS DE LA FORMATION

c

Certification

Code RS5508

Module 1  : Adéquation personne projet et 
moyens humains

▪ Comparer les objectifs personnels et professionnels avec le 
projet entrepreneurial

▪ Identifier les points forts et faibles d’un projet 
entrepreneurial et du profil de l’entrepreneur

Module 2 : Étude de marché

▪ Déterminer les composantes d'un secteur d'activité 
▪ Décrire les caractéristiques d'une clientèle Sélectionner des 

informations en fonction du projet. 
▪ Identifier la réglementation liée à un projet entrepreneurial     

Module 3 : Stratégie marketing et commerciale

▪ Décrire les étapes d'élaboration d'une stratégie marketing et 
commerciale. Identifier les différents moyens commerciaux. 

▪ Définir les critères de choix d'une zone d'implantation. 
▪ Décrire les actions commerciales permettant de développer 

la clientèle. 

Module 4 : Prévisionnel financier

▪ Calculer un prix de vente.
▪ Identifier le vocabulaire comptable.
▪ Distinguer les différents éléments constitutifs d’un 

budget prévisionnel : compte de résultat, plan de 
financement, plan de trésorerie.

▪ Identifier les composantes de la rentabilité : marge, 
résultat, capacité d'autofinancement.

▪ Calculer un prix de vente en lien avec un prix de revient.
▪ Construire un plan de financement et de trésorerie
▪ Construire un compte de résultat prévisionnel.

Personnes en recherche
d’emploi,  salariés ayant un

projet de création  d’entreprise

Contactez le service formation 
ou consultez le planning pour 
connaître les prochaines dates

Formateur

Nos formateurs sont des experts 
en création et du 
développement des entreprises, 
avec un savoir-faire 
pédagogique reconnu et validé.
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CRÉER OU REPRENDRE UNE ENTREPRISE

Tarif 2 709 €
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Planning

Référent(e) handicap

Louise GRANDPERRET : 07 87 68 85 77
referent.handicap@bge-berrytouraine.com

Formation financée 
par la Région

SE PRÉPARER A CRÉER OU REPRENDRE 
UNE ENTREPRISE

c

Certification

Code RS5508

Module 5 : Statuts juridiques et fiscalité

▪ Distinguer les différentes catégories de forme juridique et 
leurs incidences fiscales. 

▪ Identifier les démarches et formalités administratives 
nécessaires à la création ou à la reprise d'une entreprise

Module 6 : Communication

▪ Distinguer les canaux et outils de communication, médias et 
réseaux sociaux principaux Identifier les besoins et les 
attentes d'une clientèle cible

Module 7 : Présenter son projet

▪ Identifier les éléments clés d'une communication orale 
efficace

▪ Décrire la méthodologie de construction de projet 
entrepreneurial

▪ Identifier les conditions de réussite et les atouts du projet

Module 8 : Avis d’experts/ Démarches terrain

▪ Mettre en œuvre la méthodologie à son projet entrepreneurial

Module 9 : Remise à niveau

▪ Connaitre l'environnement bureautique (ordinateur, 
arborescence, internet, mail, outils collaboratifs ...) 

▪ Utiliser un tableur et réaliser des tableaux de bord chiffrés. 
mathématiques appliquées 

▪ Appréhender la sécurisation et la consommation énergétique 
des outils 

▪ S'exprimer à l'oral : prendre la parole avec confiance et 
aisance 

▪ S'exprimer à l'écrit : Renforcer son esprit de synthèse 
▪ Gagner en concision à l'écrit et à l'oral 
▪ Se préparer à l'immersion en entreprise

Accessibilité

Session accessible aux 
personnes à mobilité réduite. 
Pour toute autre situation de 
handicap, contactez le service 
formation.

Pour en savoir plus, contactez-nous !
formation@bge-berrytouraine.com 

Tel : 06 43 20 93 17
Module 10 : Certification

▪ Passage devant un jury de certification habilité 

FAF
Fonds d’assurance Formation

Financeurs

« Formation organisée avec le concours financier de la Région 
Centre–Val de Loire et de l’Etat dans le cadre du Pacte 
Régional Investissement pour les Compétences »
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